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Liebe Kolleginnen und Kollegen,
 

welche Vertriebsmaßnahme ist die Beste? Auch wenn wir uns auf Vertrieb für 
touristische Unternehmen spezialisiert und viel Erfahrung haben, können 

und wollen wir diese Frage nicht pauschal beantworten.
 
Zu Beginn jeder Zusammenarbeit mit unseren Kunden steht eine 
Bedarfsanalyse der individuellen Herausforderungen. Erst danach 
stimmen wir mit Ihnen gemeinsam ab, welche Bausteine unserer 

vielfältigen Vertriebsmaßnahmen die richtigen für Sie sind.
 

Egal, ob Sie Ihre eigenen Ressourcen in Hochsaisonzeiten ergänzen wollen, 
wir Ihren gesamten Vertrieb übernehmen oder Sie uns für den Aufbau Ihres 

Vertriebes nutzen möchten. Wir haben in unserem 70-köpfi gen Team garantiert die 
richtigen Spezialisten für Ihre vertrieblichen Herausforderungen.
 
Wir verstehen uns als Ihr Ideengeber für Vertriebsfragen und können von der Konzeption 
bis zur Umsetzung alles aus einer Hand bieten.
 
Das unterscheidet uns zu anderen Mitbewerbern.
 
Lassen Sie sich inspirieren von unserem breiten Portfolio an Vertriebsmaßnahmen.
 
 Ihr Ralph Wissenbach
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Aussendienst
■■ Schnelle Marktaktivierung oder Strategische Maßnahme
■■  Hohe Besuchsfrequenz oder hohe Beratungsintensität
■■  Zusätzliche Manpower – auf Bedarf, fl exibel einsetzbar
■■  Kurzfristige Umsetzung
■■  Erfahrene Touristiker mit Countererfahrung
■■  Stand-Alone Maßnahme oder Kampagnenbaustein
■■  Ein ganzes Team zum Preis eines festangestellten 

Außendienstler

Sales Recruiting

■■  Umfangreiches persönliches Netzwerk
■■  Diskret & Vertrauensvoll
■■  Qualitative Vorselektion
■■  Schnelle Ergebnisse
■■  Günstiger als Sie denken!

Sales Training

■■  Bundesweites Trainernetzwerk
■■  Spezialisiert auf touristische Themen
■■  Counter & Außendienst Training
■■  On- & Offl  ine Training
■■  Webinare
■■  BWL-Planspiele
■■  Service & Kundenorientierung

Schnelle Marktaktivierung oder Strategische Maßnahme
 Hohe Besuchsfrequenz oder hohe Beratungsintensität
 Zusätzliche Manpower – auf Bedarf, fl exibel einsetzbar

 Stand-Alone Maßnahme oder Kampagnenbaustein
 Ein ganzes Team zum Preis eines festangestellten 
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■■  Professionelles Reisebüro-Umfragetool
■■  Vor- und Nachqualifizierung
■■  Virtueller 2. Reisebürobesuch
■■  Individuelle Inhalte konfigurierbar
■■  Auswertung & Analyse
■■  Handlungsempfehlungen
■■  On- und Offline
■■  E-Mail Verteiler bis zu 28.000 Adressen

■■  Schnelle Marktaktivierung
■■  Hohe Besuchsfrequenz
■■  Zusätzliche Manpower – auf Bedarf, flexibel einsetzbar
■■  Kurzfristige Umsetzung
■■  Erfahrene Touristiker mit Countererfahrung!
■■  Stand-Alone Maßnahme oder Kampagnenbaustein

Touristik Jobs
■■  Exklusiver Vertrieb von Personalanzeigen im  

TRVL COUNTER Newsletter
■■  16.000 Abonnenten = Expis und Reisebüroinhaber
■■  6 Wochen online inklusive Logo-Darstellung für nur 280 Euro * 

*  zzgl. MwSt. 

Umfragen

Sales Training
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Vertriebskommunikation
■■ Professionelles Newslettersystem
■■ Qualitativ hochwertiger Adressbestand
■■ Reisebüros, Busreiseveranstalter & Reiseveranstalter
■■ On- & Offline
■■ Stand-Alone Maßnahme oder Kampagnenbaustein
■■ Distribution & Handling
■■ Grafische Umsetzung, Beratung & Produktion

expiTV 

Road Show

■■  Ihr Unternehmen verfügt über eigenen Videocontent oder
■■ Ihr Agentur-Partner produziert Beiträge
■■ Sie buchen eines der Publisher Pakete von expiTV
■■ expiTV optimiert Ihren Publisher Content für Streaming
■■ expiTV streamt Ihren Videocontent B2B
■■ Sie als Publisher erreichen den Vertrieb
■■ Werden Sie Content Partner
■■ Verschiedene Pakete zur Auswahl

■■ Flexible Gestaltung nach Ihrer Zielsetzung
■■ Konzeption und Umsetzung aus einer Hand
■■ Locationsuche und Teilnehmermanagement
■■ Kommunikation und Bewerbung
■■ Erfahrene Gastgeber und Projektmanager
■■ Follow Up und begleitende Maßnahmen
■■ Alles aus einer Hand
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■■ Insgesamt über 5.000 Teilnehmer
■■ 100+ Veranstaltungen für Expedienten
■■ Standorte bundesweit
■■ Mehrere Touren pro Jahr
■■ Zusätzliche Thementouren z.B. »Cruise Only«
■■ Zusätzliche Thementrips z.B. Mini Kreuzfahrt
■■ Note 1,5 in der Feedbackbewertung
■■ Flexible Sponsoren & Co-Sponsoren-Pakete
■■ Exklusive Touren nur für Sie!
■■ Gesamt und als Baustein; z.B. Teilnehmermanagement

9

Gesamt und als Baustein; z.B. Teilnehmermanagement

Travel Agent Info Abende | TAIA
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■■ Deutschlands größter Weiterbildungswettbewerb
■■ Gezielt für Azubis und Young Professionals bis 25
■■ Aktive Unterstützung des Nachwuchses am Counter
■■ Online Qualifi kationsrunden und große Finalverstaltung
■■ Ganzjährige Maßnahme mit viel Aufmerksamkeit
■■ Jetzt als Reisebüro den Nachwuchs anmelden 
■■ Jetzt als Sponsor den Nachwuchs unterstützen

Young Travel Agent Challenge | YTAC
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